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1. The opportunity
ตลาดรถ EV ในไทยโตแบบก้าวกระโดด — ยอดจดทะเบยีน EV ปี 2566 อยูท่ี่กวา่ 76,000 คัน เพิม่ขึ้น 684% 
จากปีก่อนหน้า และรฐับาลตัง้เปา้ EV 30% ของการผลิตรถในประเทศภายในปี 2573 ปัญหาหลักของเจา้ของ EV 
และผูท่ี้กำาลังตัดสนิใจซื้อคือ ขอ้มูลกระจดักระจาย — สเปครถอยูใ่น Facebook group, ราคาอยูใ่น dealer เวบ็, จุด 
charger อยูใ่น app แยกของแต่ละเจา้ (EA Anywhere, PEA Volta, Evolt) และไมม่ใีครทำา realtime availability 
+ trip planner สำาหรบัถนนไทยโดยเฉพาะ ตลาดผูใ้ช ้EV ไทยปัจจุบนัมกีวา่ 150,000 คนและจะแตะ 1 ล้านภายในปี 
2573 — window ของการ capture early majority กำาลังเปิดอยูต่อนนี

2. Who would pay
Persona หลัก — ผู้ซื้อ EV รายแรก (First-time EV buyer)

• อายุ 30–45 ปี, พนักงานบรษัิทหรอืเจา้ของธุรกิจ SME, รายได้ 50,000–120,000 บาท/เดือน

• กำาลังเปรยีบเทียบระหวา่ง BYD Atto 3, MG4, Neta V, ORA Good Cat

• ปัจจุบนัใชเ้วลา 10–15 ชัว่โมงอ่าน pantip, YouTube, Facebook group "EV Thailand Club" (สมาชกิ 
200,000+ คน)

• **Willingness to pay**: ฿99–199/เดือนสำาหรบัขอ้มูลครบ + แจง้เตือน charger วา่ง, หรอืจา่ยครัง้เดียว 
฿599 สำาหรบั "EV Decision Kit" ก่อนซื้อรถ

Persona รอง — เจา้ของ EV ท่ีขบัทางไกล

• ต้องการ trip planner ท่ีคำานวณจุดชารจ์ระหวา่งทาง เชน่ กรุงเทพ–เชยีงใหม ่พรอ้ม buffer battery 
และเวลารอจรงิ

• ปัจจุบนัใช ้PlugShare (ไมค่รอบคลมุไทยดี) + กลุ่ม Facebook ถามเอง

3. Competitor landscape

คู่แขง่ URL จุดอ่อน

PlugShare plugshare.com ขอ้มูลชารจ์เจอรไ์ทยไมค่รบ, 
crowdsource ล้วน, ไมม่สีเปครถ, 
ไมม่ ีtrip planner ไทย

EA Anywhere App ea.co.th
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ดไูด้เฉพาะ charger ของ EA, ไมรู่ ้
charger เจา้อ่ืน, ไมม่ขีอ้มูลรถ

EVme (EGAT) evme.co.th เน้น leasing/rental, 
ขอ้มูลสเปคไมค่รบ, ไมม่ ีrealtime 
charger map ท่ีรวมหลายเจา้

Evolt / PEA Volta เฉพาะ network ตัวเอง ไมม่ ีaggregation, UX แย,่ 
ไมม่รีวีวิ/เปรยีบเทียบรถ

Pantip + Facebook EV groups pantip.com ขอ้มูลเก่า, หาลำาบาก, ไมม่ ีstructured 
data, ไมม่ ีtrip planner

ตลาด aggregator ยงัวา่งอยูเ่พราะ: (1) ต้องม ีAPI หรอื scraping จากหลาย charger 
network ซึ่งยุง่ยากเชงิเทคนิค (2) ต้องใชค้นรวบรวมขอ้มูลสเปครถซึ่งเหนื่อย (3) startup ไทยสว่นใหญ่ไปเน้น 
hardware/charging station แทน

4. Wrapper risk reality check
ChatGPT ใหส้เปครถได้แต่ขอ้มูลเก่า ไมม่ ีrealtime charger availability และไมรู่ว้า่ charger ไหนเสยีอยูต่อนนี้ 
Moat จรงิของ idea น้ีมาจาก:

1. **Data moat**: การ integrate กับ API ของ EA Anywhere, PEA Volta, Evolt, ChargePoint (ถ้าม)ี 
หรอื scrape realtime status — ใครทำาก่อนได้ data partnership ก่อน

2. **SEO content moat**: สรา้ง structured pages เชน่ "BYD Seal สเปค ราคา 2567" — keyword 
intent สงู แต่ยงัไมม่ใีครทำา dedicated EV spec database ภาษาไทยท่ีดี

3. **Community lock-in**: ถ้าได้ user review + check-in ท่ี charger ก็กลายเป็น network effect 
เหมอืน Waze

4. ความเสีย่งจรงิคือ **ถ้า BYD หรอื Tesla ไทยทำา app รวม** — แต่ brand-owned app จะไมม่วีนัแสดงขอ้มูล 
competitor อยา่งเป็นกลาง ซึ่งเป็น differentiator ของ independent platform

5. Go-to-market angle
10 ลกูค้าแรกหาได้ท่ีไหน?

เริม่ใน Facebook Group "EV Thailand Club" (200,000+ สมาชกิ) และ "BYD Thailand Owner Club" 
— โพสต์ขอ beta tester แลกใชฟ้ร ี3 เดือน ไมต้่องโฆษณา แค่แก้ pain point จรงิของคน group นี้
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SEO keywords ท่ียงัวา่งอยู ่(ภาษาไทย, search volume สงู):

• "ชารจ์รถ EV ระหวา่งทางเชยีงใหม"่

• "เปรยีบเทียบ BYD Atto 3 vs MG4 สเปค"

• "จุดชารจ์ EV บนทางหลวง 2567"

• "รถ EV ราคาต่ำากวา่ 1 ล้าน ไทย

สรา้ง YouTube Shorts / TikTok สาธติ trip planner กรุงเทพ–หวัหนิ — content นี้ viral ในกลุ่ม EV owner 
ไทยอยูแ่ล้ว เพราะเป็น anxiety หลักของคนท่ียงัไมซ่ื้อ EV ("กลัวชารจ์ไมทั่น")

Partnership เรว็: ติดต่อ dealer BYD/MG/Neta เพื่อซื้อโฆษณา banner หรอื "sponsored listing" — 
dealer ยนิดีจา่ยถ้าคนมาจาก intent สงู (กำาลังเปรยีบเทียบก่อนซื้อ) เหมอืนโมเดล iPrice หรอื Carsome

ระยะ 6 เดือน: ตัง้เปา้ 5,000 MAU จาก SEO + community ’ pitch charger network ขอ API access โดยใช ้
traffic เป็น leverage

6. Pricing thesis

Tier ราคา สิง่ท่ีได้

Free ฿0 แผนท่ี charger + สเปครถ (delayed 
15 นาที)

EV Pass ฿99/เดือน Realtime charger status + 
แจง้เตือน charger วา่ง + trip 
planner ไมจ่ำากั

EV Pro ฿199/เดือน ทกุอยา่งใน Pass + เปรยีบเทียบ TCO 
(Total Cost of Ownership) vs 
รถน้ำามนั + export รายงาน

Dealer/Fleet ฿2,900/เดือน API access + analytics 
dashboard สำาหรบั fleet manager 
หรอื dealer ท่ีต้องการ embed map

ทำาไมชนะ free alternatives: PlugShare ไมม่สีเปครถ, Facebook group ใชเ้วลา, แต่ละ app ของ charger 
network ดไูด้แค่เจา้ตัวเอง — คนท่ีขบั EV เป็นประจำาจะจา่ย ฿99 เพื่อไมต้่องเปิด 4 app พรอ้มกัน
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7. Build complexity
Time to MVP: 8–12 สปัดาหส์ำาหรบั version ท่ีขายได้จรงิ

Core tech stack:

• **Frontend**: Next.js + Mapbox GL JS (หรอื Google Maps API)

• **Backend**: Supabase (Postgres + realtime) หรอื Firebase

• **Charger data**: scrape EA Anywhere API (ม ีunofficial endpoints), PEA Volta, ใช ้
crowdsource เป็น fallback

• **สเปครถ**: เริม่จาก manual data entry + structured JSON, ทำา 30 รุน่แรกก็พ

**สว่นท่ียากท่ีส
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